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Czas na ekspansje — jak kupi¢ firme na Zachodzie

Wroctaw, 7 grudnia 2010 roku

Hotel Sofitel
Sala konferencyjna,
Ul. Sw. Mikotaja 67, Wroctaw
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Program

Otwarcie spotkanie — powitanie uczestnikow

Szanse polskich firm na miedzynarodowg ekspansje oraz
dlaczego warto przejmowac

Mozliwosci ekspansji w Niemczech

Struktura rynku wtoskiego jako szansa dla polskich firm
przerwa kawowa

Case Study: Selena

Case Study: made in Italy w polskich rekach

Zrédta finansowania i aspekty prawne

Podsumowanie i zakonhczenie seminarium



